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Коммерческие финансовые структуры являются единственным конкурентом  госбанкам в
секторе ипотечного кредитования, и, по подсчетам  специалистов, через несколько
лет, смогут уже наравне соперничать с  такими мощными соперниками. Сейчас же на их
долю приходится всего около  четверти всего рынка ипотечного кредитования в России.

      

Чем же  могут покорить сердце россиянина современные коммерческие банки на рынке 
ипотек? В первую очередь, у частных структур достаточно гибкий подход к  любому
клиенту. Среди особенностей программ таких банков существует  распространенная
лояльность при рассмотрении доходов заемщика – это  значит, что рассмотрению
подлежат не только «белая» зарплата, как в  госбанках, но еще и дополнительные
доходы, дивиденды, иногда – премии.  Это выгодно отличает коммерческие структуры от
скрупулезных и чопорных  госгигантов. Кроме того, частные банки зачастую предлагают
выгодные  условия погашения кредитов, в частности – досрочного.

Также,  риэлтерские компании, при покупке квартиры в ипотеку, зачастую  предлагают
сотрудничество с партнерскими коммерческими банками. Кредит,  взятый на таких
условиях, более чем выгоден для клиента, и именно  поэтому кредитование
коммерческими банками набирает растущую  популярность на рынке ипотек России.
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